
Capital privado e 
inversión en

Startups

12 de Mayo de 2021



Agenda

1. Estrategia de financiación

2. Invertibilidad proyectos y fase de desarrollo

3. Ecosistema Capital Privado en la Región

de Murcia



1. ESTRATEGIA DE FINANCIACIÓN



1.1 - Estrategia financiación

• Hoja de ruta

• ¿Cuanto dinero necesito? 

• ¿Para qué?

• ¿Hasta donde llego? 6/12/18

• Tensiones liquidez

• ¿Conozco el mercado?

• CLIENTES 

• ¿Es invertible? (*)

• ¿En qué fase estoy? (*)

PLAN
ESTRATEGICO 

Y 
FINANCIERO



1.2 - Fuentes de financiación

APORTACIONES DE LOS FUNDADORES

PREMIOS PÚBLICO BANCA CROWDFUNDING INVERSION PRIVADA

(*) Fuente: Elaborado por CEEIM



2. INVERTIBILIDAD Y FASE DE LOS

PROYECTOS



Inversión
Privada

IncubadorasPública

3Fs Business Angels VC



2.1 - Implicaciones inversión privada

1. % Capital

2. Coinversión

3. DINERO -> EMPRESA

4. Compañeros viaje = 5-10 años

5. Riesgo = + Rentabilidad

6. Pacto Socios

7. ¿Qué buscas en un inversor?

8. Reporting

9. Sois los conductores

EXIT



2.2 – Preguntas clave

2¿Es invertible? ¿En qué fase
estoy?



¿ Es

invertible?
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Proyecto fallido

Incubación Crecimiento Expansión Consolidación

Proyecto escalable

Proyecto rentable



¿ En

qué fase estoy?

Angels
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Early Stage

Later Stage

Valle de la 
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3fs

Incubación Crecimiento Expansión Consolidación

Business 

IPO

Capital semilla

VCs | M&A | Alianzas estratégicas

(*) Fuente: Startupxplorer y elaboración CEEIM

Ayudas públicas

Incubadoras

VCs



1. EQUIPO: Experiencia fundadores, roles… + VISION

2. TIPO DE PROYECTO: ¿rondas?

3. MODELO DE NEGOCIO

4. TRACCIÓN/MÉTRICAS: RUNWAY 6-12-18 MESES

5. VALORACIÓN PRE-MONEY + MULTIPLO SALIDA

6. MERCADO/TENDENCIAS

7. VENTA JA COMPETITIVA

8. TIMING

9. OTROS: LEAD INVESTOR, INVOLUCRACIÓN, PACTO SOCIOS, CAP-TABLE, PHANTOM SHARES, VESTING…

10. PLAN ESTRATÉGICO: CREIBLE + COHERENTE

2.3 - ¿En qué se fija un inversor?



2.4 - Ejemplos



3. ECOSISTEMA CAPITAL PRIVADO

REGIÓN DE MURCIA



Business 
Angel

Inversor privado particular

externo con experiencia

en gestión empresarial que

invierte parte de su

patrimonio en startups en

fases iniciales



¿ En

qué fase estoy?

Angels
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Business 

IPO

Capital semilla

VCs | M&A | Alianzas estratégicas

(*) Fuente: Startupxplorer y elaboración CEEIM

Ayudas públicas



Business 
Angel

• Socio estratégico no cofundador



Business 
Angel

• Inversión estratégica 

no coyuntural



Business 
Angel

1. Contactos

2. Experiencia

3. Conocimiento

4. “Dinero inteligente”

5. Inversor de proximidad



Business 
Angel

• Socio estratégico no cofundador



Redes de 
Business 
Angels
1. Formación

2. Asesoramiento

3. Visibilidad

4. Punto de encuentro

www.murcia-ban.es



Redes de 
Business 
Angels

www.murcia-ban.es



Murcia-Ban
www.murcia-ban.es



Inversión
Privada

2020

6 acuerdos 

800.000 €



18 de mayo 
Programa preparación para la inversión: https://www.murcia-ban.es/eventos/

https://www.murcia-ban.es/eventos/


Inversión
Privada



Inversión
Privada

www.wannaseed.es



Inversión
Privada

https://www.murcia-ban.es/procedimiento-de-alta-wannaseed/



Convocatoria Wannaseed, toda la información y 

registro en 3 pasos desde: www.wannaseed.es

3 de junio

Próximas
citas18 de mayo

Programa de preparación para la inversión:

https://www.murcia-ban.es/eventos/

29 de junio 
Programa formalización de operaciones:

https://www.murcia-ban.es/eventos/

http://www.wannaseed.es/
https://www.murcia-ban.es/eventos/
https://www.murcia-ban.es/eventos/


Consejos

3. TRABAJA TU PROYECTO Y PROPUESTA

1. DEFINE Y ASUME LA VISION DE TU PROYECTO

2. CREA EQUIPO PARA HACERLO REALIDAD

4. ELABORA UNA ESTRATEGIA COHERENTE – 2 PREGUNTAS

5. PODEMOS AYUDARTE



¡ MUCHAS 
GRACIAS !

pedro.garcia@ceeim.es

ignacio.uzquiza@ceeim.es

www.ceeim.es


